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MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA se
afianza con sus mas de 41 mil profesionales

La gran fiesta comercial del sector de la posventa crece en to-
dos sus parametros y registra una importante participacion
internacional

Madrid, 20 de marzo de 2013.- La Feria Internacional de Componen-
tes, Equipos y Servicios para la Automocion, MOTORTEC
AUTOMECHANIKA IBERICA 2013 cerr6 sus puertas con un récord
de participacion. Un total de 41.149 profesionales visitaron, entre el
13 y el 16 de marzo pasados, los cuatro pabellones de la FERIA DE
MADRID (4, 6, 8 y 10), en donde se congregd la oferta de 487 empre-
sas, en una superficie neta de 24.527 m2. Unas cifras que suponen
crecimientos, en relacion con la anterior edicion de 2011, del 3% en
visitantes; del 10% en expositores y del 5% en superficie expositiva.

“Estos datos los valoramos muy positivamente tanto desde IFEMA
como por parte de nuestros socios de MESSE FRANKFURT, sobre
todo, considerando el complicado entorno econémico en que nos
movemos. Se ha hablado de ilusién y futuro”, senal6 el Director de
MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA, Ratil Calleja.

Otro dato importante de esta edicion de MOTORTEC

AUTOMECHANIKA IBERICA ha sido el refuerzo de su dimensién
internacional, gracias a la intensa campana desarrollada en los prin-
cipales mercados de interés para el sector y al programa de compra-
dores internacionales invitados por la Feria, con mas de 3.000 profe-

sionales internacionales , procedentes de 83 paises. S i A
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Estos esfuerzos se han materializado en la participacion de empresas
de 19 paises y en que el 11% de los visitantes fueran internacionales.
Como Feria de referencia para la industria de componentes de auto-
mocion en la Peninsula Ibérica, Portugal volvid a cobrar un especial
protagonismo, al aportar 1.569 profesionales, lo que representa el
53% del total de visitantes internacionales. Aparte de los visitantes
lusos, destacaron por su namero —por este orden- los italianos, fran-
ceses, britanicos y alemanes. Por lo que se refiere a Hispanoamérica
los paises con mayor representacion de visitantes profesionales fue-
ron México, Argentina, Colombia, Uruguay y Ecuador, y en cuanto al
Norte de Africa y Oriente Medio, Argelia, Marruecos, Ttinez y Turqu-

ia.
. Amplia representacion de toda Espafia

Asimismo, en MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA 2013 hubo
una amplia representacion de profesionales venidos de toda Espania,
ampliando la cobertura geografica espafiola, destacando en primer
lugar los de la Comunidad de Madrid (34%) ; seguidos por los de
Andalucia, Castilla La Mancha, Cataluna, Castilla y Ledn y Valencia
(que representaron el 40% del total).

En cuanto al perfil del visitante, la mayoria -54,2%- eran de Talleres;
un 17,8%, distribuidores y de grupos de compra; un 9%, exportadores
e importadores, y un 8,1%, fabricantes.

Por sectores, en Recambios y Mecanica, el 26,86% de los visitantes se
mostrd interesado por el Motor; el 16,60%, por la Electrénica; el
15,93%, por la Carroceria; el 10,94%, por Radio & Navegacion; el
10,37, por Motores alternativos; el 9,73%, por Chasis, y el 9,58%, por
Interiores. En Accesorios y Tunning, hubo un 41,45% de profesionales
que buscaban oferta vinculada al segmento de Accesorios para vehi-
culos a motor; un 39,13%, al de Ruedas, neumaticos y llantas, y un
19,41%, al de Tunning. En el sector de Reparacion y Mantenimiento,
destaco el interés de los profesionales por los Equipos de taller y
herramientas (35%), Reparaciones de Carroceria (14,03%); Pintura y
Proteccion contra la Corrosion (13,61%); Eliminacidn de residuos y
reciclaje (12,13%); Equipos para concesionario (9,66%); Remolques
para Turismos y VI (8,71%), y Asistencia en carreteras (6,86%). En el
segmento de IT y Gestidn, la atencidn de los visitantes se centrd en la
Gestion de Taller (44,84%); Internet y proveedores de servicios
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(22,22%); Promocion econdémica y campafias sectoriales (17,08%), y
Proyecto y Construccion de Concesionarios (15,85%). Las Estaciones
de Servicio y Lavado también concitaron el interés de los profesiona-
les, focalizado en los Aceites y Lubricantes (45,61%); Lavado y Con-
servacion (28,02%), y Estaciones de servicio (26,37%).

Junto a la nutrida participacion empresarial y de profesionales,
MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA concité el apoyo de las
dos principales patronales del sector, CONEPA, Federacion Espanola
de Empresarios Profesionales de Automocion, y CETRAA, Confede-
racion Espanola de Talleres de Reparacion de Automdviles y Afines;
asi como de SERNAUTO, Asociacion Espanola de Fabricantes de
Equipos y Componentes para Automocion; AECA ITV; ANCERA,
Asociacion Nacional de Comerciantes de Equipos, Recambios,
Neumaticos y Accesorios para Automocion; ANECRA, Asociacion
Nacional de Empresa de Comercio y de Reparacién del Automovil de
Portugal, y el resto de agentes de esta industria.

Ademas de las importantes cifras de participacion registradas por
MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA, se ha observado un ge-
neralizado clima de satisfaccion entre las empresas participantes. Es
el caso de empresas como Schaeffler, Washtec, Autofit, Signus, Ryme
Cascos, Launch Ibérica, Electro Auto o Lafon Technologies, cuyos
portavoces coincidian en apreciar los esfuerzos promocionales de la
Feria, que se han traducido en un gran nivel y profesionalidad de la
convocatoria y en provechosos contactos comerciales, que les han
permitido cubrir sus objetivos. Por su parte, los responsables de las
distintas asociaciones, como SERNAUTO, CONEPA o ANCERA, re-
conocian el esfuerzo de las empresas y su feria de referencia por dar
visibilidad a un sector que esta vivo y que apuesta por “invertir en
futuro”.

. Necesidad del correcto mantenimiento del vehiculo

MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA arrancé con la
SEMANA DEL TALLER, una novedosa iniciativa que tuvo lugar en-
tre los dias 9 y 17 de marzo, y que hizo de la concienciacion de los
automovilistas sobre la necesidad de un adecuado mantenimiento del
vehiculo el leit motiv de la Feria. Una intensa campana previa, a esca-
la nacional, con Cristobal —patron de los recambistas- como avatar y
la difusion del estudio encargado a la consultora Gipa, en el que se
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hacia hincapié en ese correcto mantenimiento para conseguir una
optima seguridad, ahorro y eficiencia energética, fueron algunas de
las claves de dicha campania. De esta forma, la Feria sumo su esfuerzo
para tratar de corregir los malos habitos de los conductores espafioles
en esta materia, como ademas, se refleja en los datos facilitados en el
Salon por la patronal AECA ITV, Asociacion Espafiola de Entidades
Colaboradoras de la Administracién en la Inspeccion Técnica de
Vehiculos, en relacion con las inspecciones realizadas en sus instala-
ciones, y entre los que destacan los 82,5 millones de defectos graves
detectados en la ultima década.

En este sentido, en MOTORTECAUTOMECHANIKA IBERICA se
pudieron ver las soluciones mas novedosas que proponen los fabri-
cantes, mostrando asi el esfuerzo en I+D+i de la industria de compo-
nentes para la automocion.

Uno de los mejores exponentes de dicho esfuerzo fue la Galeria de la
Innovacién. En un espacio habilitado en el Pabellén 10, se pudieron
ver durante toda la feria los productos finalistas. El dia 15, se proce-
dio a la entrega de los correspondientes Premios de la Galeria de la
Innovacioén, destinados precisamente a reconocer el cardcter innova-
dor de esos productos. Resultaron ganadores, en la Categoria de Ac-
cesorios, la empresa Ecomatricula, con su Ecomatricula (placa de
matricula acrilica); en Servicios o plataformas de Gestion, GT Motive,
con su GT Estimate, version on line de informacion para el taller; en
Equipos y soluciones de diagnosis, Hella, con el equipo de diagnosis
Hella Gutmann Mega Macs PC; en Lavado, Istobal, con el Laser Con-
trol; en el apartado de Contribucién a la Innovacion en el Vehiculo
Industrial, Mann + Hummel Ibérica, con su GST; en Estaciones de
Servicio, la compania Medicion y Transporte, con su nueva familia de
Surtidor E30 con calculador EAS2; en Lunas, Carrocerias y Pintura,
Retocar Express, con el Shim — mask; en Componentes Eléctricos y
Electrénicos, Robert Bosh, con su sistema de inyeccién directa de ga-
solina (GDI - 2 generacion), y en Equipamiento y Herramienta para
Taller, la firma Xenum NV, con el Xenum Iflux 100.

. Un espacio de analisis y debate

Esta entrega de premios tuvo lugar en el marco de la intensa agenda
de conferencias, mesas redondas, presentaciones y resto de activida-
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des que se desarrollaron de forma paralela a la actividad comercial de
la Feria.

Entre todos configuraron un espacio de analisis sobre la actualidad
del sector de componentes de automocion de primer nivel, con en-
cuentros como los de redes de talleres de la posventa, el de tenden-
cias globales para la gestion rentable del taller de carroceria, el Neu-
maforum, la Presentacion del Libro Blanco de la Posventa, el analisis
de la adaptacion de las estaciones de servicio al nuevo marco regla-
mentario, el Club de Oficinas de Portugal, o las rutas tematizadas
Spain Xport Aftermarks, Truck Mobility, Green Mobility y Neumafo-

rum.

En la I Olimpiada de Reparacion de Lunas, resultaron ganadores el
asturiano y campeon del mundo de la especialidad, José Manuel Lla-
no (1°); la vizcaina Elsa Salvador Arévalo (22), y el gallego, cam-pedn
de Espafia y 4° en el ranking mundial, Braulio Lopez (3°).

. Herramientas que garantizan el maximo retorno a la inversion

MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA realizé previamente un
intenso esfuerzo promocional, que se complemento con el programa
de compradores nacionales e internacionales invitados, y que incluyo
a 933 compradores, procedentes de 50 paises, y con los que se elabord
una intensa agenda de citas personalizadas con las empresas exposi-
toras que lo solicitaron. Se trata de una iniciativa que ha tenido una
gran aceptacion y que ha probado su eficacia, asegurando a quienes
la han utilizado, una alta rentabilidad.

Ademas, la Feria dispuso otras herramientas comerciales igualmente
provechosas, como una serie de espacios distribuidos por los pabe-
llones —Zona de Demostraciones en Vivo y Boxes de Formacion-, en
donde las empresas pudieron realizar presentaciones de sus produc-
tos. De esta forma, MOTORTEC AUTOMECHANIKA IBERICA ofre-
cid a los expositores los mejores instrumentos para favorecer el
maximo aprovechamiento de su participacion en la Feria.

En esta misma linea, se realiz6 una intensa campana de promocion,
con especial incidencia en Redes Sociales, ambito en el que conviene
destacar algin dato como la audiencia lograda en twitter estimada en
220.000 o el hecho de que MOTORTEC AUTOMECHANIKA
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IBERICA sea una de las exclusivas marcas espafolas que han utiliza-
do la novedosa aplicacion movil de twitter, Vine, que permite grabar
y compartir videos de forma rapida.

Tras este brillante balance, la Feria Internacional de Componentes,
Equipos y Servicios para la Automocion, MOTORTEC
AUTOMECHANIKA IBERICA, trabaja ya en su proxima edicién, que
se celebrara en la FERIA DE MADRID, del 11 al 14 de marzo de 2015.



